Speciale Franchising

Agenda

Informazione pubblicitaria
Publikompass
.‘ arivare a successo.

Ci vuole coraggio per
provare cose nuove. Come il
franchising, cresciuto a livelli
esponenziali nel mercato inter-
nazionale e che negli ultimi
anni S € creato uno spazio di
tutto rispetto nel mercato ita
liano. Chi ha saputo puntare
fin da subito su questaformula
ha intrapreso un percorso
verso obiettivi importanti.
E evidente come oggi rappre-
senti lasoluzione commerciae
del futuro, il chiavistello che,
grazie a una struttura snella e
flesshile, permette di aprire
ogni porta. Bricofer fa il suo
ingresso nel mondo del fran-
chising oltre 20 anni fa, in
largo anticipo sulla suasucces
Svaaffermazione.
Un'intuizione, un’inequivoca
bile dimostrazione di coraggio
e lungimiranza da parte di un
management attento, pronto a
raccogliere tutte le sfide di un
mercato atamente competiti-
vo come quello del fa da te.
La continua crescita in termini
di punti vendita dimostra che
scegliere il franchising come
levadi sviluppo € unastrategia
vincente. Basta guardare il
risultato. Oggi Bricofer conta
piu di 90 punti vendita distri-
buiti in 18 regioni, egrazie agli
oltre 800 collaboratori harag-
giunto nel 2006 un fatturato di
230 milioni di euro, diventan-

i vuole intuito per

BRICOFER E IL PIU GRANDE NETWORK ITALIANO DEL "FAI DATE" IN FRANCHISING

|1 bricol

age punta sul futuro

Un ampio ventaglio di servizi competitivi e a disposizione dei nuovi affiliati
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Un nome che apre le porte del successo

Avis Autonoleggio da un passaggio per il successo. A tutti coloro che vogliono scommettere su
un’azienda che &, ormai gia da diverso tempo, unaredtadi prestigio. Un'impresa leader nel set-
tore in cui opera. Grazie dla lungimiranza e dl’estro dei suoi professionisti. | numeri parlano
chiaro. Diventare un &ffiliato del gruppo conviene. Sono 250 point spars sul territorio. E molti di
loro sono sorti in tempi piuttosto lontani. Una “tenuta’ che € chiaramente merito dei singali
imprenditori. Ma € anche frutto dell’ assistenza continua e del sostegno della casa madre. Che,
primadi dareil viaaun centro, fadelle andis dettagliate di geomarketing. Per individuare senella
zonain cui § potrebbe lavorare ci sono le giuste condizioni per ottenere del risultati ragguardevoli.
Sed hal’ ok, i futuri manager, anche se non hanno unagrandissima esperienza, possono stare tran-
quilli. Lasocieta prevede per loro un corso di formazione aziendale. Uno step assolutamente nec-
essario per imparare, 0 dare una rinfrescata, ai trucchi del mestiere. Sono previgti anche tre incon-
tri I’anno per fare il punto della Situazione e progettare il futuro. Altro importante aspetto da citare
e quello riguardante laclientela. Gli accordi con strutture commercidi di grandi dimensioni e con
famosi tour operator sono consolidati e caratterizzati dalla reciproca stima. Presentars aloro con
il brand Avis Autonoleggio il miglior biglietto davisitache s possa sfoggiare.

do unasolidaredtain continua
espansione. |l franchisng di
Bricofer € la giusta soluzione
per chi intende avviare un atti-
vita commerciale di successo
nel settore del bricolage e del
fa date. Lasceltaottimale per
chi edlaricercadi prodotti di
qualitaad un prezzo competiti-
VO e con un servizio eccellente.
Oltre a mettere a disposizione
un’ esperienza ventennale ac-
quisita grazie alla pionieristica
ativita del punti vendita a
gestione diretta, Bricofer offre
a suoi effiliati gli strumenti
pitlinnovativi per poter opera-
re in maniera sempre competi-
tiva sul mercato. Un ventaglio
di servizi di rilievo, come
impegno economico limitato e
acquidti alle migliori condizio-
ni, esclusivita di zona, autono-
mia gestionale e decisionae,
assistenza commercidle e
software personalizzati, forma-
zione del personae e politiche
di vendita, strategie di marke-
ting e pubblicita vincenti. Che
permettono a chiunque, anche
completamente inesperto del
settore, di gprireun punto ven-
dita. Affiliars vuol dire entrare
a far pate deé primo e piu
grande network italiano del fai
datein franchising, e avere a
digposizione un mondo di ser-
vizi in grado di soddisfare il
cliente piu esigente. Basta un
pizzico di coraggio e tanta pas-
sione.

Tu e Avis, una squadra vincente

Scopri i vantaggi della capillarita degli uffici Avis in citta, aeroporti e zone industriali.
Verifica la gamma di auto, furgoni, camper e la qualita dei servizi correlati alla mobilita.
Goditi I'assistenza, la sicurezza e i vantaggi che ti garantisce un gioco di squadra.

Per te negli uffici della Lombardia c’e uno sconto speciale del 20% sul noleggio™ di furgoni.

Chiama il Centro Prenotazioni al numero 199100133*
*Numero soggetto a tariffazione specifica
**per tutto il mese di novembre, esclusi i weekend

www.avisautonoleggio.it
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Franchising Bricofer.
Gliaffari diventano super.

Vuoi awiare un attivita commerciale,
aumentare il tuo volume d'affari, sviluppare
nuovi settori merceologici? Bricofer ti offre gl
strumenti piu innovativi per operare in maniera
sempre competitiva sul mercato. Ti offriamo:
una formula di affliazione commerciale a
misura del tuo punto vendita; IMpegno
economico Iimitato; Acquisti  alle  migliori
condizioni; Esclusiva di zona; Assistenza
commerciale; Politiche vincenti e orientamento
ale vendite; Massima redditivita; Premi di fine
anno; Contribuzioni dai fornitori; Autonomia
gestionale; Flessibilita operativa; Software
personalizzati; Servizi alla clientela; Fidelity
Card; Strategie di marketing e pubblicita;
Conoscenza ed esperienza  trentennale
nel mercato di riferimento. Contattaci al
numero 800.674.674 potrai partecipare
gratuitamente al prossimo Franchising Day e
valutare di persona l'opportunita di business
che ti offriamo. Entra a far parte del piu grande
network italiano del Fai da Te, Bricofer e la
soluzione commerciale del tuo futuro.

e FERRAMENTA ¢ GIARDINAGGIO

Bricofer
FAI DA TE
numero verde 800.674.674

www.bricofer.it
franchising@bricofer.it
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